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Al FUR LEAD GENERATION — WORKSHOP 02

WAS DICH ERWARTET

Al fur Lead Generation

Leads finden, qualifizieren und konvertieren mit KI. Von der
automatisierten Recherche Uber personalisierte Outreach-Sequenzen

bis zum Al Voice Agent — der komplette Kl-gestitzte Sales Funnel.

Al fir Lead Generation — die Themen im Uberblick.

Linkedin Outreach CRM Voice Agent Sales

DAUER FORMAT MAX. GRUPPE
3h Live, hands-on 10 Pers.
DIE INHALTE

Lead-Recherche automatisieren mit Claude

ICP definieren & Leads qualifizieren

LinkedIn Automation & Social Selling

v
v
v Personalisierte Outreach-Sequenzen mit Kl
v
v Al Voice Agent fur Follow-ups

v

CRM-Integration & Lead Scoring
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Al FUR LEAD GENERATION — WORKSHOP 03

ABLAUF & INVESTITION

So lauft der Workshop

FORMAT
3h live — offen oder inhouse

Offene Termine buchst du pro Person. Inhouse kommt der Workshop zu euch ins Unternehmen, mit
Beispielen aus eurem eigenen Arbeitsalltag statt generischer Demos — bis 10 Teilnehmende.

DANACH
Du gehst mit etwas Fertigem nach Hause

Kein Skript zum Nachlesen, sondern eingerichtete Tools und ein durchgespieltes Beispiel aus deinem
Kontext. Alle Prompts und Vorlagen bekommst du im Anschluss digital.

Offener Workshop, pro Person 349 =€

Inhouse (bis 10 Personen) ab 1.490 €

Alle Preise zzgl. USt. Inhouse-Termine nach Absprache, auch auB3erhalb Berlins.
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Al FUR LEAD GENERATION — WORKSHOP 04

HAUFIGE FRAGEN

Was Teilnehmende vorher wissen wollen

Welche CRM-Systeme werden unterstiitzt?

HubSpot, Pipedrive, Salesforce und Zoho sind abgedeckt. Fir andere CRMs zeigen wir den API-basierten Weg —
funktioniert mit jedem REST-fahigen System.

Ist LinkedIn Automation nicht riskant?

Wir zeigen nur LinkedIn-konforme Methoden — Rate-Limits, persénliche Messages statt Mass-Spam, sichere
Tools. Kein Risiko von Account-Sperrung bei sachgeméBer Nutzung.

Was kann der Al Voice Agent konkret?

Ausgehende Follow-up-Anrufe mit natlrlicher Stimme, Terminvereinbarungen, Qualifikations-Calls. Wir bauen
einen Agent live im Workshop — du nimmst ihn funktional mit.

Was unterscheidet diesen Workshop von reinen Sales-Trainings?

Wir verbinden Top-of-Funnel (Lead-Recherche, Outreach) mit Bottom-of-Funnel (Pipeline, Proposals, Closing).
Keine Tool-Wechsel, kein Bruch zwischen Marketing und Sales — ein durchgangiger KI-Workflow.

Welche Conversion-Steigerung ist realistisch?

Teilnehmer berichten 20-35 % hohere Proposal-Qualitat, 2x schnellere Angebotserstellung und 15-25 % bessere
Close-Raten bei qualifizierten Opps durch strukturierte Kl-Vorbereitung.

4 )

Termin sichern

Offene Termine und Inhouse-Anfragen laufen iber die Workshop-Seite.

Zur Workshop-Seite —

sixsidesacademy.com/de/workshops/ai-lead-generation
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